
代表者名

参加人数

電　話

FAX

※　今後ファックス不要の場合は、ファックス番号のみご記入のうえ、ご返送いただければ幸いです。

　なぜ！！売れる一膳あればいい箸が？

お申し込みは、下記にご記入のうえ、ＦＡＸしていただければＯＫです。
ＦＡＸ：０１１－３７８－４５５１　　（締め切り：７月１２日（火））

会社名

参加者名

折り返し、受講票をＦＡＸでお送りします。費用は、当日お支払いいただきます。

お問合先        　よしだ労務管理事務所　（担当　吉田）　　TEL：011-378-4550
　　　　　　　　〒004-0053　札幌市厚別区厚別中央３条２丁目１２－３５第一サトウビル　２階

住　所

E-mail

【 場所 】

道特会館 ２階 大会議室

札幌市中央区北２条西２丁目２－２６

仲通り東向き

すぐに試せる商売繁盛の特効薬

１ なぜ！！売れる一膳あればいい箸が？

２ 全てはやるかやらないか！

３ 女性力なくして成長なし、女性分からずして繁盛なし！

講師 商売繁盛応援団団長 木越 和夫 氏

「商売繁盛応援セミナー」開催のお知らせ

【 会費 】

４，０００円（税込）

【 定員 】 ５０名

（定員になり次第締め切り）

【 日時 】

平成２８年７月１５日（金）

１３時３０分～１５時３０分

（受付：１３時～）

～プロフィール～

箸匠せいわ創業者（現顧問）

1945年３月、福井県小浜市の塗箸製造業の長男として生まれる。地元の中学、高校卒業後、箸のセールス

マンとして全国を回る。27歳のとき、箸製造会社せいわ箸店を創業し社長になる。

オイルショック、不況、共同経営の失敗という経営危機を乗り越え、35歳のとき畳一畳の小売店を開店、37

歳のとき現在のお水送りの神宮寺の道中に製造工場を併せた観光売店をオープン。

観光客相手の店舗と子供の箸使いの乱れを憂い開発した幼児の手に合った”六角知能箸”の販売で,年商

数億円を売り上げ、『商業界』2000年２月号で全国繁盛店１４店舗の一つとして、また2008年プロが選ぶ全国

土産物施設１００選に選ばれ紹介されるなどマスコミにユニークな経営者として取り上げられる。

変えようのない箸を変えて新市場を開拓し、ＮＨＫテレビでも新しい伝統産業の生き方として全国放映される。

会社経営を続けながらの講演は、年150回を超え、木越マジックとも言われ、聴くものの心を捉え、即行動に移

せるパワーがあると好評を得ている。


